COLECCION DE ENSAYO POLITICO
InsTrTUTO JUAN DE MARIANA — VALUE ScHooL — DeusTo

ARNOLD KLING

ESPECIALIZACION
Y COMERCIO

UNA REINTRODUCCION A LA ECONOMIA

Traduccion de Carla Lopez

DEUSTO

INSTITUTO
& JUAN DE MARIANA




Especializacion
y comercio

Una reintroduccion a la economia

ARNOLD KLING

Traduccion de Carla Lopez

—]
—]

D)

EDICIONES DEUSTO




La lectura abre horizontes, iguala oportunidades y construye una sociedad mejor. La propiedad
intelectual es clave en la creacién de contenidos culturales porque sostiene el ecosistema de quienes
escriben y de nuestras librerias. Al comprar este libro estarés contribuyendo a mantener dicho
ecosistema vivo y en crecimiento.

En Grupo Planeta agradecemos que nos ayudes a apoyar asi la autonomia creativa de autoras
y autores para que puedan continuar desempeniando su labor. Dirfjase a CEDRO (Centro
Espaiiol de Derechos Reprograficos) si necesita fotocopiar o escanear algin fragmento

de esta obra. Puede contactar con CEDRO a través de la web www.conlicencia.com o

por teléfono en el 91702 19 70 / 93 272 04 47.

Titulo original: Specialization and Trade
© Arnold Kling, 2016. Todos los derechos reservados.
© de la traduccién: Carla Lopez, 2024

© Centro de Libros PAPF, SLU. / Instituto Juan de Mariana / Value School, 2024
Deusto es un sello editorial de Centro de Libros PAPF, SLU.

Av. Diagonal, 662-664

08034 Barcelona

www.planetadelibros.com

Primera edicién: mayo de 2024

Depésito legal: B. 6.122-2024

ISBN: 978-84-234-3724-5

Composicién: Realizaciéon Planeta

Impresion y encuadernacion: Huertas Industrias Graficas, S. A.
Printed in Spain - Impreso en Espafa

PEFC

PEFCALIMOINS  wawpslees




Sumario

Prologo. . ..ovvvii e 9
Introduccion....... ..o, 11
1. Rellenar marcos. . .......oovuieeeeeneean. .. 31
2. La maquina como metafora.................. 47
3. Instrucciones eincentivos . .................. 61
4. Decisionesy érdenes. ............covvvinnnn. 71
5. Especializaciéon y sostenibilidad .............. 87
6.Comercioyconfianza ....................... 99
7. Finanzas y fluctuaciones. .................... 111
8. Las politicas en la practica. .................. 129
9. Macroeconomiayrecelos.................... 143
10. Reflexién final . ...t 183

Apéndice. Como funciono en la practica la politica
de vivienda e hipotecas en Estados Unidos........ 185
Agradecimientos ........... ..o, 205



1

Rellenar marcos

Cree a aquellos que buscan la verdad; duda
de quienes la han encontrado.

ANDRE GIDE’

En el afio 2000, la matricula en el Ursinus College, una pe-
quena institucién universitaria de Pensilvania, se encarecio
en mas del 17 por ciento. Posteriormente, se produjo un au-
mento en el nimero de solicitudes y admisiones al primer
curso.® Ese resultado parece contravenir la ley de la demanda

7. La cita se atribuye a Gide en varias paginas web, pero no he po-
dido encontrar la referencia exacta.

8. Véase Glater, Jonathan D., y Finder, Allen, «In tuition game, po-
pularity rises with price», The New York Times, 12 de diciembre de 2006,
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segun la cual cuanto mayor es el precio, menor es la deman-
da.? ¢Se ha demostrado que la ley de la demanda es falsa?

Ni yo ni ningin otro economista estariamos dispues-
tos a admitir que la ley de la demanda no se cumple. En
cambio, buscariamos posibles factores que explicaran la
anomalia de las solicitudes de admision al Ursinus Col-
lege. Por ejemplo, nos preguntariamos si en las universi-
dades competidoras la matricula aument6 en la misma
medida o mas. A lo mejor el Ursinus College tuvo una
buena temporada de baloncesto, u otro factor hizo que ad-
quiriera relieve entre los estudiantes de bachillerato. A lo
mejor el gobierno aumentd las subvenciones destinadas a
estudiantes universitarios.

De hecho, el articulo en cuestién menciona también
que el Ursinus College aumenté su dotacién de ayudas al
estudio en un 20 por ciento y que la mayoria de los estu-
diantes pagaron menos de la mitad del precio total de la
matricula. Por lo tanto, puede afirmarse que el Ursinus
College, mas que incumplir la ley de la demanda, se sirvié
de ella. Al cobrar mas a los estudiantes dispuestos a pagar
y atraer con generosas ayudas a los mas sensibles al pre-
cio, saco partido de lo que los economistas llamamos dis-
criminacion de precios.

<http://www.nytimes.com/2006/12/12/education/12tuition.html?n=
Top%2FReference%2FTimes%20Topics%2FSubjects>.

9. Existe una excepcién a la ley de la demanda: la paradoja de Gif-
fen. Supuestamente, en Irlanda, cuando aument¢ el precio de las pata-
tas, los irlandeses se empobrecieron hasta tal punto que el consumo de
carne disminuyd y el de las patatas aument6 pese a su encarecimiento.
En lo sucesivo, no se tendra en cuenta esta excepciéon. Desde luego, no
explicaria la anomalia del Ursinus College.
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La cuestion es que la ley de la demanda sélo se cumple
«en igualdad de circunstancias», es decir, siempre que los
demas factores permanezcan constantes. Sin embargo, en
el mundo real, practicamente nada se mantiene constante.
En el caso del Ursinus College, las politicas de ayudas finan-
cieras a los estudiantes no pueden considerarse constantes.

En fisica o en ingenieria, cuando se omite un factor
(como la friccién), es posible demostrar que, en el contexto
del analisis, ese factor carece de relevancia. En economia,
normalmente no podemos hacer eso, porque no controla-
mos el entorno en el que realizamos el estudio. Multiples
factores causales relevantes intervienen a la vez y, por mu-
cho que pretendamos o finjamos que ninguno de ellos es
relevante, a menudo carecemos de fundamento alguno
para descartar su importancia.

Al intentar explicar un fenémeno, los economistas so-
lemos enfrentarnos a una larga lista de posibles factores
influyentes. A diferencia de los fisicos o los ingenieros, no
podemos demostrar la irrelevancia de los factores para
justificar su omision. En cambio, estamos sujetos al deno-
minado sesgo de confirmacién. Es decir, tendemos a citar
selectivamente las observaciones que confirman nuestra
tesis y a pasar por alto otros factores que podrian estar en
juego. No obstante, cuando las observaciones parecen re-
futar nuestra tesis, recurrimos a esos otros factores y los
citamos. Si las solicitudes de admisién al Ursinus Col-
lege hubieran disminuido tras la subida de la matricula,
no habriamos buscado otras explicaciones. Sin embargo,
el aumento de la demanda nos predispuso a examinar otros
factores.
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¢Es la economia una ciencia? Algunos, sobre todo los
economistas, consideran que si. Otros, sobre todo los no eco-
nomistas, muestran escepticismo o incluso desprecio por
los conocimientos impartidos por los economistas.

A mi parecer, ambos bandos subestiman el reto que
supone llegar a una comprensién econémica. Los econo-
mistas que se arropan con el manto de la ciencia pecan de
arrogancia. Los no economistas que creen que su intuicion
es superior al razonamiento econémico incurren en un pe-
ligroso error.

Imaginemos que, para medir el rigor con que se razo-
na sobre un tema, disponemos de una escala numerada del
1 al 5, siendo 1 el tipo de razonamiento menos riguroso,
plagado de supersticién y sesgos personales, y 5, el razona-
miento cientifico, basado en la l6gica matematica y la ob-
servacion experimental. ¢éDonde se situaria la economia?

Estoy convencido de que la buena economia se situaria
como minimo en el 6. Es decir, un razonamiento econémi-
co solido requiere un analisis mds riguroso que las ciencias
fisicas, por dos motivos. En primer lugar, en la economia
intervienen mas factores causales que en las ciencias fisi-
cas. En segundo lugar, si bien las relaciones fisicas son re-
lativamente estables, la economia evoluciona rapidamen-
te, incluso en respuesta a los intentos de regulacion de los
gobiernos.

Un componente clave del método cientifico es la for-
mulacién de enunciados verificables. Una proposicion sélo
puede verificarse si es posible contrastarla con una nor-
ma o criterio de verdad. Ello comporta el riesgo de que el
enunciado sea falsable. Por lo tanto, toda proposicion cien-
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tifica debe ser susceptible de ser falsada (es decir, refutada
o desmentida). Esta filosofia de la investigacion cientifica
se denomina «falsacionismo».

En la mayoria de los casos, los enunciados que pue-
den considerarse proposiciones cientificas son falsables.
Se trata o bien de pruebas matematicas, que pueden refu-
tarse demostrando un fallo en su légica interna, o bien de
hipoétesis sobre observaciones del mundo, refutables me-
diante rigurosos experimentos y observaciones.

Segun ese sistema, toda creencia que no pueda ser fal-
sada por medio de pruebas o de la 16gica no es mas que un
dogma. Las creencias dogmaticas no admiten refutacion,
sencillamente porque las personas se aferran a ellas con
independencia de los argumentos que puedan aducirse en
su contra.

Desde luego, las creencias razonables no deben ser fal-
sas, pero si deben estar sujetas a comprobacion mediante
lalégica o la observacion. En otras palabras, desde el punto
de vista del falsacionismo, toda proposicién que no pue-
da falsarse es, de igual modo, una proposicién que no puede
verificarse.

Si una persona se aferra de manera dogmatica a una
creencia hasta el punto de que ninguna prueba podria ha-
cerle cambiar de parecer, esa creencia no es falsable. El
dogma no falsable constituye el peor tipo de creencia. Las
personas razonables resuelven sus discrepancias respecto
de los enunciados falsables. Con el dogma no ocurre lo
mismo. En esos casos, la argumentacion cientifica carece-
ra de sentido. Por ello, los cientificos prefieren ocuparse de
las proposiciones falsables.
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Ahora bien, no todas las creencias cientificas son falsa-
bles. Algunas creencias clave, a las que Thomas Kuhn*
denominé «paradigmas» y yo llamaré «marcos de inter-
pretacién», son practicamente indiscutibles por resultar
fundamentales para el modo en que los cientificos conci-
ben su disciplina. Por ejemplo, la teoria de la evolucién de
Darwin constituye un marco de interpretacion fundamen-
tal en biologia. Los bidlogos ya no se preguntan sz la evolu-
ciéon darwiniana puede explicar determinados fenémenos.
En cambio, hablan de cdmo adaptar la teoria para descri-
bir esos fenémenos.

Los marcos de interpretacién no pueden ser falsados.
No obstante, muchos de ellos presentan anomalias. En el
terreno de la evolucion, por ejemplo, algunos fenémenos,
como la gran cola del pavo real, parecen mermar la capaci-
dad de supervivencia. Para resolver esa anomalia, los bié-
logos han propuesto que la extraordinaria cola del pavo
real denota fuerza y atrae a las hembras, aumentando asi
las probabilidades de apareamiento, por lo que esa carac-
teristica en realidad tiende a aumentar la capacidad de su-
pervivencia.

La diferencia entre una proposicion falsable y un mar-
co interpretativo radica en que, para descartar una propo-
sicion falsable, s6lo hace falta una anomalia. Basta con un
fallo logico claro para falsar una proposicion légica o una
prueba matematica. Basta con un experimento concluyen-
te para falsar una hipdtesis empirica. Sin embargo, nadie

10. Kuhn, Thomas S., La estructura de las revoluciones cientificas,
Fondo de Cultura Econémica, Madrid, 2022.
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prescinde de un marco interpretativo por una tnica ano-
malia. (Téngase en cuenta la proxima vez que alguien afir-
me que «este grafico» proporciona la prueba definitiva a
favor o en contra de determinado punto de vista econémi-
co.) La anomalia inquietara a los cientificos, pero éstos
buscaran la manera de resolverla sin renunciar a su marco
interpretativo.

Hasta cierto punto, los cientificos se ceniran al marco
interpretativo a pesar de las anomalias. Sin embargo, si és-
tas se acumulan y los cientificos se sienten incémodos con
el marco y descubren uno alternativo que resuelve las ano-
malias y es compatible con el conocimiento existente, se
cambiaran al nuevo marco. Ese cambio es lo que Kuhn de-
nomina revolucion cientifica.

Por lo general, evito utilizar el término «ciencias socia-
les», pues no creo que los economistas puedan aspirar al
mismo grado de falsabilidad que los fisicos. Considero que
la diferencia entre las ciencias sociales y las ciencias natu-
rales se reduce a esto:

En las ciencias naturales, hay un numero relativamente alto
de proposiciones falsables y un nimero relativamente bajo de
marcos de interpretacion atractivos. En las ciencias sociales,
hay un nimero relativamente alto de marcos de interpre-
tacion atractivos y un nimero relativamente bajo de propo-
siciones falsables.

La razén de que el nimero de proposiciones falsables
sea relativamente bajo en el contexto de los fendmenos so-
ciales estriba en que, debido al gran nimero de factores
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causales, casi nunca es posible llevar a cabo experimentos
concluyentes. Los fendémenos sociales se caracterizan por
la alta densidad causal, en palabras de James Manzi."

En consecuencia, la economia se aproxima mas a la
historia que a la fisica. Si un historiador quiere examinar
las causas de la caida de Roma, o de los imperios en gene-
ral, proporcionara un marco interpretativo. Ese marco no
puede ser falsado, es decir, refutado empiricamente, pero
los lectores tienen la posibilidad de cotejarlo con otros
marcos y juzgar su credibilidad.

Consideremos, por ejemplo, el fenémeno de los sala-
rios relativos de hombres y mujeres. Los economistas in-
terpretan los salarios sobre la base del marco del capital
humano. Es decir, los trabajadores aportan al mercado
diferentes grados de habilidad, formacion y experiencia, y
esos atributos determinan su salario. Los socidlogos, en
cambio, lo hacen basindose en un marco que pone el én-
fasis en la identidad de grupo, el estatus y el poder, en el
que los hombres constituyen el grupo dominante y las
mujeres, el grupo oprimido.

Si un estudio indicase que las mujeres ganan menos
que los hombres, aun introduciendo controles para los
afios de formacion y otros indicadores del capital huma-
no, seria una anomalia para los economistas. Si un estudio
indicase que la mayoria de los empleos peor remunerados
son desempefiados predominantemente por hombres, se-

11. Véase Manzi, James, Uncontrolled: the surprising payoff of
trial-and-error for business, politics, and society, Basic Books, Estados
Unidos, 2012.
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ria una anomalia para los socidlogos. Sin embargo, esas
observaciones no resultaran decisivas. Ambas partes per-
maneceran inamovibles en su postura, aduciendo otros
factores que justifiquen los resultados andmalos. Los eco-
nomistas no prescindiran del marco del capital humano ni
los socidlogos del marco del estatus de grupo.

Lo que los economistas llaman «modelos» son marcos
interpretativos. Se presentan en términos matematicos,
con pruebas que conectan los supuestos iniciales con las
predicciones finales. No obstante, las predicciones no son
falsables. Las predicciones de los modelos sélo se cumpli-
ran silos demas factores permanecen constantes, pero ése
nunca es el caso.

Por ejemplo, consideremos una ecuacién muy co-
mun: Y = f(K, L), segtin la cual la produccién es una fun-
cién de la cantidad de capital y la cantidad de mano de
obra utilizada. Una prediccion obvia es que el incremen-
to de cualquiera de los dos factores tendera a aumentar la
produccion.

La funcién de produccién se utiliza para interpretar
datos en diversos contextos, incluida la comparacién de la
productividad laboral. Por ejemplo, supongamos que la
empresa de jardineria de Alan corta mas cantidad de cés-
ped por trabajador que la de Bob. La primera variable que
todo economista analizara para explicar esa diferencia es
el nimero de maquinas cortacésped por trabajador en
cada empresa. Si la empresa de jardineria de Alan no utili-
za mas maquinas que la empresa de Bob, el economista se
fijara en la calidad de las maquinas de ambas empresas. Si
eso no explica la diferencia, recurrird a la «mejor gestién»
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o0 a algun otro factor. Cuanta menos relacion guarde la ex-
plicacién con el capital, mas anomalo sera el resultado.

En realidad, los economistas intentan valerse de la fun-
cion de produccién para explicar las diferencias de producti-
vidad entre paises, o bien la evolucion histérica de la produc-
tividad de un pais. Sin embargo, ese enfoque exige el calculo
de una media ponderada de varios tipos de produccion y su
consideraciéon como un unico tipo de produccién. Del mis-
mo modo, los economistas deben construir medidas de capi-
tal agregado y mano de obra agregada a partir de medias
ponderadas de varios tipos de cada uno de ellos. En la pro-
ductividad agregada inciden muchos otros factores, como
los recursos naturales disponibles, las politicas gubernamen-
tales y la difusion del conocimiento. No es de extrafiar que
en los estudios empiricos surjan numerosas anomalias, de
modo que la cuestién de las causas que originan las diferen-
cias de productividad entre paises o los cambios de produc-
tividad en el tiempo sigue siendo muy controvertida.

Otro reto radica en el hecho de que la economia evolu-
ciona. Consideremos algunos de los factores que intervie-
nen en las relaciones entre la produccion agregada, el fac-
tor trabajo total y el factor capital total. Imaginemos que
queremos comparar la economia estadounidense actual con
la de hace cincuenta afos. Para ello, debemos tener en cuen-
ta algunos cambios fundamentales, como los siguientes:

 La poblacién activa se compone de un nimero mu-
cho menor de personas que no han terminado la se-
cundaria y de un nimero mucho mayor de personas
con estudios universitarios.
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 La parte de la produccién correspondiente a la agri-
cultura y la manufactura ha disminuido, mientras
que la de los servicios ha aumentado.

« Algunos productos o servicios actuales, como los te-
1éfonos inteligentes o los trasplantes de corazén, no
son comparables con los de hace cincuenta afios.

 Laproporcion de trabajadores que participan direc-
tamente en la produccién ha disminuido. La pro-
porcién de trabajadores que desarrollan habilidades
organizativas se ha incrementado.

 La proporcion de ordenadores que componen el ca-
pital total ha aumentado. El coste de ese tipo especi-
fico de bien de capital se ha reducido considerable-
mente y sus caracteristicas han cambiado casi por
completo, por lo que resulta dificil determinar con
fiabilidad la evolucién del valor de la inversién en
ordenadores a lo largo del tiempo.

La economia también evoluciona a medida que sur-
gen nuevos modelos de negocio, nuevos procesos de pro-
duccién y nuevas instituciones para dar respuesta a los
problemas actuales. Los «fallos de mercado» detectados
en los modelos econémicos constituyen sélo una pequena
fracciéon de las imperfecciones de la economia en un mo-
mento dado. Las empresas y otras organizaciones traba-
jan constantemente en la busqueda de soluciones a esos
problemas.

El Nobel de Economia George Akerlof propuso un
marco interpretativo para el mercado de automoviles de
ocasion en el que los coches usados de alta calidad queda-
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rian excluidos del mercado, ya que los compradores ten-
drian que suponer, a falta de otra informacién, que todos
los vehiculos usados son «limones».’? No obstante, el mar-
co presupone la inexistencia de adaptaciones del mercado
para solventar esa cuestion. El problema de la informacién
en el mercado de los vehiculos usados puede abordarse de
diversas maneras. Por ejemplo, los mecanicos podrian revi-
sar los coches antes de venderlos. Los vendedores podrian
ofrecer garantias. Décadas después de la publicacion del
articulo de Akerlof, aparecié CarMax, un concesionario de
vehiculos usados con un modelo de negocio basado en la
reputacion por vender coches usados de calidad. Posterior-
mente, aparecieron otros proveedores que ofrecian trans-
parencia a los compradores sobre el historial de reparacio-
nes y servicio de los vehiculos.

Los mercados también se adaptan en respuesta a nues-
tros intentos por regularlos. Por ejemplo, los economistas
han sefialado que el régimen retributivo de los médicos en
Estados Unidos, basado en el ntimero de intervenciones,
distorsiona los incentivos y, en consecuencia, los profesiona-
les tienden a realizar un nimero excesivo de intervenciones
dispendiosas y con escasos beneficios para los pacientes. Sin
embargo, si el régimen se modificara para que la retribu-
cién dependiera del numero de pacientes atendidos, proba-
blemente tendriamos el problema opuesto: para facturar el
mayor numero posible de pacientes, los médicos intentarian

12. Akerlof, George A., «The market for “lemons”: quality uncer-
tainty and the market mechanism», Quarterly Journal of Economics, 84,
3 (1970), pp. 488-500.
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evitar las intervenciones que requieren mucho tiempo. Si la
remuneracion dependiera de la evolucion de los pacientes,
los médicos elegirian a los pacientes con mejores pronésti-
cos y evitarian los casos mas complicados.

Debido a la densidad causal y a la evolucion de la eco-
nomia, los economistas no podemos garantizar la fiabili-
dad de nuestras hipétesis. Por lo tanto, cualquier marco
interpretativo puede resultar inadecuado en funcién de las
circunstancias.

Los modelos econémicos contienen numerosas hipote-
sis no verificables en un contexto en el que existen alterna-
tivas plausibles. Asi pues, cuando observamos, por ejemplo,
en contra de las expectativas derivadas de un modelo, un
descenso del precio de la leche o un aumento de la tasa glo-
bal de desempleo, desconocemos cuil de las diversas hip6-
tesis planteadas es errénea y cual de las multiples explica-
ciones alternativas justifica los datos.

En campos como la fisica o la quimica, el ntimero de
hipétesis no verificables y de modelos alternativos se redu-
ce mediante el proceso de verificacién experimental. En
economia, dado que los experimentos controlados no son
factibles, no es posible practicar esa reduccion. Una deter-
minada ecuacion, o conjunto de ecuaciones, adquiere no-
toriedad en la literatura econémica moderna porque los
economistas la encuentran interesante o abordable. Con
todo, carece del respaldo experimental que caracteriza a
las ecuaciones de fisica o quimica.

Los economistas que utilizan modelos creen que estan
«haciendo ciencia», es decir, generando proposiciones fal-
sables. Sin embargo, en la practica raras veces descartan sus
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modelos preferidos. En lugar de ello, justifican las obser-
vaciones anémalas. En ese sentido, en realidad utilizan sus
modelos preferidos como marcos interpretativos.

El hecho de que los marcos interpretativos no sean fal-
sables careceria de importancia si las interpretaciones no
fueran problematicas. Sin embargo, todos los marcos pre-
sentan anomalias, es decir, fendmenos que no encajan fa-
cilmente en el marco. En consecuencia, las discrepancias
entre los marcos interpretativos resultan muy dificiles de
resolver. Como hemos visto en el caso de las diferencias sa-
lariales entre hombres y mujeres desde el prisma del eco-
nomista y del socidlogo, cada parte hallara anomalias en la
otra parte. Lo injusto es considerar el modelo del otro como
falsable, incapaz de sobrevivir a una sola anomalia, mien-
tras que uno favorece su modelo preferido justificando
cualquier cantidad de anomalias. Por desgracia, ese tipo de
asimetria prevalece en las discusiones entre economistas.

En suma, me parece util pensar que los economistas
construyen marcos interpretativos. Estos son fragiles, en el
sentido de que casi siempre comportan anomalias, obser-
vaciones dificiles de interpretar utilizando el propio marco.
El predicamento del que pueda gozar un marco interpreta-
tivo no constituye necesariamente un indicio de su solidez.
Si unos cuantos catedraticos de renombre lo respaldan y lo
presentan a sus estudiantes de posgrado, éste puede adqui-
rir protagonismo en las publicaciones académicas sin que
sea demostrablemente superior a otros marcos.*

13. He intentado describir el proceso de adopciéon de marcos en
macroeconomia en el ensayo de mi autoria «Memoirs of a Would-be
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Debemos ser razonables a la hora de reconocer las
anomalias de nuestros marcos preferidos y prudentes a la
hora de rechazar de plano los marcos ajenos sobre la base
de una o dos anomalias. Al seleccionar el marco que vamos
a respaldar, debemos buscar la verdad sin ser capaces en
ultima instancia de encontrarla. Evitemos caer en el sesgo
de confirmacién.

Los economistas no nos ocupamos de una materia que
ofrece pruebas inequivocas de las teorias. Tenemos que usar
el juicio para decidir qué marcos interpretativos adoptar.
Ello no implica que debamos renunciar al empefio de razo-
nar detenidamente y confiar inicamente en la intuicion.
La intuicién no informada por ningin marco econémico
resulta, cuando menos, tan desacertada como los marcos
que se ensefan en los cursos de economia.

No obstante, cabe desconfiar de los economistas que
proclaman certezas cientificas. Al parecer, el presidente
Harry Truman, cansado de los economistas que afirmaban
«por un lado [...]. Por otro lado» («on the one hand [...].
On the other»), pidié que le mandaran a un economista
manco (one-handed). Eso seria buscarse problemas.

Macroeconomist» de 2013, <http://arnoldkling.com/essays/papers/
macromemoir.pdf>.





